Agencias de marketing digital y empresas. portales
para unirlosatodos
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Internet nacié para convertirse en e fendmeno histérico més relevante de nuestro siglo. Su auge e
implantacion en la estructura social cambio la manera que teniamos de entender el mundo, dando
asi paso a la ya establecida era digital. En este nuevo panorama, las relaciones interpersonales
dieron un giro de 180°, permitiendo la conexion entre millones de personas a través de la red para
eliminar cualquier limitacion geografica. Un hecho que ha potenciado la comunicacion
corporativa, siendo el marketing digital una pieza esencial dentro del marco empresarial.

Las empresasy &l marketing digital

Establecer canales de publicidad y venta efectivos es la prioridad mas relevante dentro del sector
corporativo: principal detonante del éxito o el fracaso de cualquier tipo de modelo de negocio. El
marketing digital es el campo que se encarga de exprimir el potencial del paradigma online para
generar un crecimiento comercia a través de internet y en la web de SortList han propuesto una
nueva metodol ogia para que tanto empresas, como agencias, se encuentren mutuamente.

Sortlist.es es la plataforma digital que conecta agencias de marketing y publicidad con marcas que
necesitan de todo tipo de servicios digitales, creativos y/o de comunicacion, poniendo sobre la
mesa el mayor grado de transparencia a la hora de solicitar un servicio u otro. Porque encontrar a
los profesionales encargados de llevar a cabo la comunicacion de nuestra compafiia es algo que
merece de nuestro mayor grado de atencion; siendo estaweb unaclara aliada en el proceso.

Estrategias como el disefio web, el posicionamiento SEO o la gestion de las redes sociales son tan
solo algunos de los muchos g emplos gque las agencias pueden gecutar con pleno conocimiento de
causa. Cada una de estas medidas guarda una estrecha relacion con nuestro crecimiento en el
mercado online, base esencial sobre la que cimentamos un modelo de negocio propio del tiempo
en el que vivimos.

Adaptarse a las nuevas formas de comunicacion corporativa y nutrirse de las herramientas online
no es algo que podamos realizar por cuenta propia. Delegar en profesionales plenamente
cuaificados, optimizando asi los resultados a conseguir, es un aprendizaje que hemos de tener
claro desde el primer momento del proyecto empresarial. Una gestion impecable que nos llevara a
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cumplir las metas que con tanto esfuerzo tratamos de alcanzar.
Agencias con mayor volumen de clientes

En la otra cara de la moneda del marketing digital, hallamos a las agencias que tratan de abrirse un
hueco en este sector publicitario. Si bien es cierto que, como se ha mencionado previamente, se
trata de un ambito comercia en plena expansiéon y de primera necesidad, también lo es que €l
mercado se ha comenzado a saturar. Destacar puede ser un reto realmente complejo y, de la mano
de portales como ShortList, podemos dar a conocer nuestra agencia de manera sencilla.

Si este tipo de portales se encarga de conectar aagenciasy clientes, no es de extraniar que debamos
darnos de alta en su interfaz para acceder a un mayor volumen de empresas. Una vez |o hacemos,
no tardamos en presentarnos ante potenciales negocios que, evaluando la calidad de nuestros
servicios, van aterminar contratando nuestra agencia. Se trata de una forma de dar visibilidad ala
compafiiay, de esta manera, establecerse con rigor en un mercado con cada vez mas competencia.

La principal ventgja de sumarse a esta ola comercial, ademés del hecho de darse a conocer
facilmente, es poder tener mas tiempo para mejorar nuestros serviciosy llevar a cabo las tareas por
las que nos contratan. En lugar de perder horas tratando de llegar alos clientes, tnicamente hemos
de esperar a ser contratados y, en cuanto logramos este cometido, gecutar las medidas de
marketing digital paralas que nos hemos preparado.

Asi pues, es mas que evidente la relevancia de la que dispone la era digital a la hora de conectar a
empresas y a clientes de todos los ambitos. Los ingresos se multiplican al dar uso a las principales
plataformas online y carece de sentido seguir posponiendo esta actualizacion para nuestra propia
agencia.
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